
Account Manager Field Sales(m/w/d)

Hamburg
Full-time
employee

Professional/Experienced

 

-1 - 4,1

Apply

Deine Aufgaben:
Aufbau und Entwicklung neuer Kundenbeziehungen
im Großkunden- und Enterprise-Umfeld

Eigenständige Planung und Durchführung
persönlicher Kundentermine sowie Präsentationen
vor Entscheider:innen

Verantwortung für den gesamten Vertriebsprozess –
von der ersten Kontaktaufnahme bis zum
Vertragsabschluss

Identifikation neuer Markt- und Wachstumspotenziale
sowie aktive Ansprache relevanter Zielkunden

Enge Zusammenarbeit mit internen Teams, um
passgenaue Lösungen für Kunden zu entwickeln

Repräsentation des Unternehmens bei
Kundenterminen, Events und
Branchenveranstaltungen

 

Das bringst Du mit:
Mehrjährige Erfahrung im B2B-Vertrieb mit Fokus auf
Neukundengewinnung

Sicherheit im Umgang mit Entscheider:innen und
Management-Ebenen

https://new-work-se.onlyfy.jobs/application/apply/8374bagojd26sajzl8gi8ecvyg63ey1


Freude daran, eigenständig zu arbeiten und
Verantwortung zu übernehmen

Erfahrung im Vertrieb komplexerer Produkte oder
Dienstleistungen

Strukturierte Arbeitsweise, Verbindlichkeit und ein
hohes Maß an Eigeninitiative

Reisebereitschaft innerhalb Deutschlands

Erfahre mehr über diesen Job

Deine Benefits
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Deine Ansprechperson

Du hast noch Fragen?
Dann melde dich gerne bei uns.

Janne Minoux
Manager Human Resources Recruiting

Kontaktieren
Apply

Öffnen...

mailto:janne.wurr@new-work.se
https://new-work-se.onlyfy.jobs/application/apply/8374bagojd26sajzl8gi8ecvyg63ey1

