
Key Account Manager (m/w/d)

Hamburg
Full-time
employee

Professional/Experienced

 
90.000€ -
110.000€

4,1

Apply

Deine Aufgaben:
Strategische Betreuung und Entwicklung
von Kund·innen im Personaldienstleistungssektor in
der DACH-Region

Identifikation von Geschäftsmöglichkeiten und
Erschließung von Potenzialen bei
bestehenden Personaldienstleister·innen

Aufbau und Pflege langfristiger Beziehungen zu
Entscheidungsträgern bis hin zu C-Level. 

Sparring und Unterstützung von Teamkolleg:innen im
strategischen Vertrieb

Analyse-Expert:in: Überwachung und Reporting von
KPIs, Statistiken und Pipelinemanagement sowie
vertriebliche Dokumentation in unserem CRM-
System Salesforce

 

Das bringst Du mit:
Mehrjährige Berufserfahrung im Key Account
Management und B2B-Vertrieb im HR nahen Umfeld.
Idealerweise aus dem Personaldienstleistungssektor

Ausgeprägte Begeisterungsfähigkeit und
Kommunikationsstärke

Fundierte Akquise- und Abschlusskompetenz im

https://new-work-se.onlyfy.jobs/application/apply/bkw6wx72holpreiu0hp6dcge77jrxhb


Sales-Prozess 

Lösungsorientierte Denkweise mit ausgezeichneter
Nutzenargumentation und Verhandlungsgeschick

Erfahrung in der Erstellung und Umsetzung von
Accountplänen zur Umsatzsteigerung

Selbstständige Organisation deiner Aktivitäten und
die aktive Überwachung deiner Vertriebskennzahlen
und Pipeline

Fließende Deutsch- und gute Englischkenntnisse

Erfahre mehr über diesen Job

Deine Benefits
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Deine Ansprechperson

Du hast noch Fragen?
Dann melde dich gerne bei uns.

Katharina Presulli
Senior Recruiting Manager

Kontaktieren
Apply

Öffnen...

mailto:katharina.presulli@new-work.se
https://new-work-se.onlyfy.jobs/application/apply/bkw6wx72holpreiu0hp6dcge77jrxhb

