Wenn Du im Job nicht
nur zufrieden, sondern
gliicklich sein willst.

Junior Account Manager - Staffing (m/w/d)

@ DuUsseldorf " gﬂp_)tlg?/ge EIlD Professional/Experienced

55.000€ -
65.000€ inkl.

o]l . 4,1
erfolgsabhangigen
Gehaltsanteil

Apply

Deine Aufgaben:

e Du betreust ein bestehendes Kundenportfolio aus
der Staffing-Branche, bestehend aus
Personaldienstleistern und Personalberatungen, und
entwickelst die Kundenbeziehungen kontinuierlich
weiter.

e Gleichzeitig gewinnst Du neue Kunden: Du
identifizierst potenzielle Unternehmen und relevante
Ansprechpartner, nimmst aktiv Kontakt auf und
Uberzeugst sie von unseren Losungen.

e Du bearbeitest eingehende und selbst generierte
Leads, erkennst Potenziale und begleitest diese bis
zum Abschluss.

e Du identifizierst die Bedarfe Deiner Neu- und
Bestandskunden und entwickelst daraus passende
Produkt- und Lésungsangebote.

e Du erstellst individuelle Angebote, fuhrst Preis- und
Vertragsgesprache eigenstandig, begleitest Deine
Kunden zum erfolgreichen Abschluss und bleibst
auch dartber hinaus ihr zentraler Ansprechpartner.

e Du erkennst Méglichkeiten fur zusatzliche Produkte
oder Leistungen bei Deinen Kunden und bringst
diese aktiv ein.


https://new-work-se.onlyfy.jobs/application/apply/zu7n2h0f0jfiihsywisskx89ffigs5v

e Du dokumentierst Deine Aktivitaten im CRM und
behaltst Deine Vertriebsziele im Blick.

Das bringst Du mit:

e Du hast etwa ein bis zwei Jahre Erfahrung im
Vertrieb, Inside Sales, Account Management oder
einer vergleichbaren vertriebsorientierten Rolle.

e |dealerweise bringst Du erste Berthrungspunkte mit
der Staffing-Branche, Personaldienstleistung,
Personalberatung oder dem Recruiting-Umfeld mit.

e Du hast Freude daran, aktiv auf Menschen
zuzugehen, Kontakte aufzubauen und neue Kunden
ZU gewinnen.

e Du kommunizierst klar und verbindlich — am Telefon,
digital und im personlichen Austausch.

e Du erkennst Kundenbedarfe, arbeitest strukturiert
und gehst Vertriebsaufgaben eigenverantwortlich an.

e Du bist performanceorientiert und arbeitest gerne mit
klaren Zielen: Vertriebliche KPIs und eine hohe
Aktivitat in der Kundenansprache gehdéren fur Dich
selbstverstandlich zu erfolgreichem Vertrieb.

e Du bist zielorientiert, lernbereit und lasst Dich von
einem ,Nein® nicht entmutigen.

Erfahre mehr liber diesen Job

Offnen... [%]

Deine Benefits
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Deine Ansprechperson

Du hast noch Fragen?
Dann melde dich gerne bei uns.



Aaron Noack
Talent Lead

Apply
Kontaktieren


mailto:aaron.noack@xing.com
https://new-work-se.onlyfy.jobs/application/apply/zu7n2h0f0jfiihsywisskx89ffigs5v

